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 والمقاولين  الاستشاريين على  والإشرافإدارة المشاريع 

 

 إدارة المشاريع في مجال الإنشاءات

 مقدمة في إدارة المشروع. •

 مراحل إدارة المشروع. •

 دور مدير المشروع / المشرف في إدارة المشروع. •

 المشروع. وجودةأهداف ومخاطر  وفهمتحديد  •

 السلامة. وإدارةللمشروع العناصر الرئيسية  •

 والأسعارالتفصيلية   والمواصفاتنطاق العمل 

 العمل. ونطاقتحديد المتطلبات التفصيلية  •

 قيود المشروع. وإدارةفهم  •

 التكاليف.  وتقييمتقنيات تقدير  •

 .PCI's والتكلفةمؤشرات أسعار البناء  •

 والاختيار  والعطاءاتالمشتريات 

 أهمية التخطيط الاستراتيجي للمشتريات. •

 العطاءات. وتقييمعملية طرح المناقصة  •

 المتعاقدة. والشركاتفهم استراتيجيات التسعير للاستشاريين   •

لعمليةات    TCOالإجمةاليةة للملكيةة    والتكلفةةالقيمةة مقةابةل المةال   •

 الشراء المعقدة.

 أساسيات إدارة القيمة المكتسبة. •

 والتفاوضتطوير العقد 

 قانون العقود. ومبدأفهم مفهوم   •

 تحليل متطلبات العقد. •

 .والمقاولينخاصة بالاستشاريين  -تنسيقات العقود النموذجية  •

 التعامل مع أي خرق في بنود العقد. وكيفيةنزاعات العقد  •

 .والإقناعفن التفاوض  •

 اتخاذ القرار ومهاراتإدارة الأداء 

 الرئيسية للتغيير في العقود.  والأسبابمشاكل تنفيذ العقد  •

 .وتوقعاتهمإدارة أداء الموردين  •

 مؤشرات الأداء الرئيسية.  وإدارة  وتطويراتفاقيات مستوى الخدمة،   •

 .والمراحل والنماذجنظرية صنع القرار: العملية  •

 لاتخاذ القرار الصحيح. والثقةالقدرة  •

 

 المدراء العامين ومساعديهم ونوابهم. -

 مدراء المشروعات. -

 المشرفين على ادارة المشروعات. -

 مدراء العقود. -

 مدراء المشتريات. -

 قادة فرق المشروعات. -

 ومهندسين المشاريع. -

 لمشروعات الأعمال.المهتمين بإعداد مخططات ناجحة  -

 العاملين في مجال المحاسبة والادارة المالية. -

 

 :تمكين المشاركين من تحقيق الأهداف التالية
 إطار عمل إدارة المشاريع المنظمة.على  التعرف -

الخةةا    - التصةةةةةميم  لإدارة  المختلفةةة  النمةةاذج  مراجعةةة 

 بالإنشاءات.

تحةديةد أف ةةةةةل الطرق لإدارة أصةةةةةحةاب المصةةةةةلحةة في  -

 المشروع.

الخةةدمةةةي   - العمةةلي وياتفةةاقيةةات مسةةةةةتوى  إعةةداد يبيةةانةةات 

 كمستندات مكملة للعقد.

الاسةةةتشةةةاريين   واختيارالاسةةةتعانة بالمصةةةادر الخارجية   -

 المناسبين. والمقاولين

 القرار. واتخاذتطوير مهارات التفاوض  -

 
 (دبي) 2025مايو  22 – 18

 (إسطنبول) 2025سبتمبر  25 – 21

 (دبي) 2025ديسمبر  18 – 14

الةةةةتةةةةاريةةة   

         والمكان

 

 الموعد                     ظهرا  2:00صباحا الى  9:00

 لغة النشاط    عربي والمصطلحات )عربي، انجليزي(

 التكلفة          ألفان وتسعمائة وخمسون دولار أمريكي $ 2950

كثر  3% في حالة تسجيل  20خصم   مشاركين أو أ

 
 


